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KOPER IN SIG. Andreas Ossmark ar
partner pa riskkapitalfonden Scope
som investerar i Safe Tool.
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Scope
investerar
i Safe Tool

Riskkapitalfonden Scope koper
in sig i teknikbolaget Safe Tool,
som digitaliserar floden i bygg-
industrin och som éar leverantér
av mjukvarubaserade sdkerhets-
I6sningar.

Att det utvalda bolaget arbetar med
den vikande byggindustrin &r inget
som bekymrar deldgarna pa Scope.

”Det finns en enorm effektivise-
ringspotential i byggindustrin déar
man fortfarande jobbar mycket med
papper och parmar. Vér vision ar att
digitalisera byggarbetsplatser inter-
nationellt. Darfor tror vi att Safe Tool
arett bolag som kan véxa trots vikan-
de marknad”, siger Andreas Oss-
mark, partner pa Scope.

Andra investeringen

Safe Tool ar ett snabbvixande fore-
tag med bas i Jonkoping. Foretaget
levererar bland annat ID06-system
som &ar byggbranschens nya stan-
dard foridentifiering pé byggarbets-
platser. Bland kunderna finns bygg-
och maskinuthyrningsforetag som
Peab,NCC,JM, Lambertsson, Rami-
rent och Cramo. Securitas &r samar-
betspartner.

Scope investerar mellan 20 och
100 miljoner kronor nér de koper in
sigibolag.ISafe Tool dr investering-
en 30 Mkr.

Det dr Scopes andra fonds sjitte
investering. Andreas Ossmark rik-
nar med att gora ytterligare en hand-
full.

”Vi gar in med 30 miljoner kronor
nu, men har mojlighet att investera
ytterligare i bolaget. Safe Tool ar vél
positionerat for att bli ett vérlds-
ledande foretag inom detta omréde”,
siger Andreas Ossmark.

Tredje fond planeras

Scopes affdarsidé ar att investera i
nordiska foretag som kan véixa inter-
nationellt. Bolagen behover inte ha
ett positivt kassaflode, men de més-
teha en produkt,en marknad och re-
jal tillvaxtpotential.

Mest kint ar Scope for sin fram-
gingsrika investering i My SQL,
som saldes till Sun Microsystems for
6,3 miljarder svenska kronor. Inve-
steringen gav 16 ganger pengarna.

Scope forvaltar i dag tva fonder
med sammanlagt drygt 1 miljard
kronor.

Den forsta fonden startades 2001
och en tredje planeras till niista &r.

KAROLINA PALUTKO MACEUS
karolina.maceus@di.se
08-57365213

Mot resetoppen

Vd: Vikan bli hurs

STORHANDLAR. Sedan maj 2007 har UTG, med vd Johan Schilow képt ett stort antal

mindre researrangorer.
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Snabbvaxare med kianda dgare

M Har ar de storsta dgarnai Unlimted Travel Group:
RGARE

ANDEL

Leif Almstedt, ordférande Ledstiernan 8%

Michaél Berglund, grundare och styrelseledamot UTG 8%

& Staffan Lund, grundare och styrelseledamot UTG 8%

< " Peter Elam Hakansson, grundare East Capital 7,1%

= Davegard & Kjill Fonder 51%
DELAGARE. Paul Rénnberg, styrelseordfdrande 4,2%
Jan Carlzon. Jan Carlzon, styrelseledamot 1,8%

Kalla: Unlimited Travel Group

tora som helst

Med gamle SAS-chefen Jan Carlzoniryggen
ar Johan Schilow pa vag att bli Sveriges nye

resekung.

Vi kan bli hur stora som helst”, sager
Johan Schilow, vd fér Unlimited Travel
Group som pa lite drygt ett ar kopt upp fem
konkurrenter och nu dr landets stérsta
svenskdgda researrangor.

Unlimited Travel Group,
UTG, levererade en riktigt
stark rapport for det brutna
rikenskapséret 2007/2008
pa fredagsformiddagen.

Johan Schilow kunde redo-
visa en omsittningstillvaxt pa
139 procent, till 319 miljoner
kronor och rorelseresultatet
lyfte till 13,8 Mkr, att jamfora
med fjolarets 4,8 Mkr.

”Vi mirker inte av ndgon
lagkonjunktur, tviartom ser
vart bokningslige valdigt lo-
vande ut”, séger Johan Schi-
low.

Han tog over som vd for
resekoncernen sommaren
2005 med det tydliga upp-
draget fran dgarna att snabbt
expandera verksamheten. D&
omsatte foretagsgruppen 65
Mkr men sedan har forsalj-
ningen rakat i hojden.

”"Marknaden &r mycket
fragmenterad. Infor note-
ringen pa First North i slutet
av december 2006 identifie-
rade vi 500 researrangorer
som omsatte mindre dn 50
miljoner kronor”, sidger Jo-
han Schilow.

Nytt uppligg
Det ar framst genom att bota-
nisera i den listan som han
har vaskat fram sina uppkops-
objekt. Sedan maj 2007 har
UTG slukat foljande bolag:
» Wi-resor, specialiserade pa
vandringsresor (UTG dger 60
procent).
» JB-travel, konferens- och
affarsresor (UTG &dger 100
procent).
» Eventyr, Konferens- och
gruppresor (100 procent).
» Varldens resor, framst re-
sor till Asien och Sydamerika
(75 procent).
» Polarquest, resor till polar-
omrédena (75 procent).
“Ingen har tidigare tagit
ett samlat grepp pa den hir

branschen i Sverige”, konsta-
terar Johan Schilow som to-
talt betalade ndrmare 85 Mkr
for de fem researrangorerna.
Efter den aggressiva upp-
kopsrundan kvalar UTG nu
in bland Sveriges sex storsta
researrangorer och UTG &r
storst, om bara de svenskag-
da aktorerna riaknas in i sam-
manstallningen.

Fler kop i framtiden
Bakom UTG finns bland an-
draden gamle SAS-chefen Jan
Carlzon, riskkapitalbolaget
Ledstiernans ordforande Leif
Almstedt och chefs rekrytera-
ren Michaél Berglund.

”Det ar en valdig styrka att
ha den typen av minniskor
som stod. Jan Carlzons breda
erfarenhet av resebranschen
kdnner ju alla till och
Michaél Berglund drev Sno-
resor innan han startade sitt
rekryteringsbolag”,  siger
Johan Schilow.

Han riknar med att fort-
sétta forvirva bolag dven un-
der det kommande riken-
skapséret dd omsittningen
enligt prognosen ska hamna
pa 425 Mkr.

”Hittar vi ritt objekt kan vi
kopa for lika mycket pengar
i ar. Vi tittar bland annat pa
researrangorer specialisera-
de pa Sydamerika, kryssning-
ar och sport”, siger Johan
Schilow.

Vilket &r det hetaste resma-
let just nu?

”Det finns en oerhord ny-
fikenhet pa polaromrédena”.

STEFAN LUNDELL
stefan.lundell@di.se
08-57365219
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SBAB fortsitter att forlora marknadsandelar

Det statliga bolaneinstitu-
tet SBAB redovisar krym-
pande marknadsandelar
och ett kraftigt minskat
resultat.

Men SBAB ér enligt vd:n
Eva Cederbalk trots
utvecklingen séljbart.

”Vi har klarat oss vél och ar i

ett bra skick oavsett om vi ska

séljas eller ej”, sdger hon.
SBAB:s resultat minskade

till 190 miljoner kronor fran
drygt 300 miljoner kronor for
samma period i fjol. Samti-
digt fortsétter bolaneinstitu-
tet att tappa marknadsande-
lar i den benhérda konkur-
rensen om lantagarna.
”Réntenettot vaxer ganska
hyggligt och kreditkvaliteten
ar stabil. Det ar i det stora
hela en stabil rapport. Svag-
heten ar att de fortsitter att
tappa marknadsandelar”,

Eva Cederbalk.

siger Rodney Alfvén, analys-
chef pd Cheuvreux Nordic.

"Vildigt svarsalt”
Nagon snabb forséljning tror
han inte pé.

”Vi befinner oss i den dju-
paste finansiella krisen vi na-
gonsin gétt igenom. Det ar
méngder av banker till salu.
SBAB kommer att bli valdigt
svarsélt”, siger han.

Men Eva Cederbalk, vd for

SBAB, ér ndjd med resultatet
och méalar upp en ljusare bild.
”Jag ser positivt pd resulta-
tet. Sjalvklart ar vi inte glada
over att vi tappar marknads-
andelar. Men vi har valt att
std utanfor priskriget av 16n-
samhetsskil och dd ar det an-
dra aktorer som har tagit

marknadsandelar.”
TOMAS NORDENSKIOLD
tomas.nordenskiold@di.se
08-57365000



